
gaia consulting d.o.o.

Metod formiranja cene
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Bottom-up (1/2)

• Onda kada ste 
monopolista ili možete da 
diktirate cene ili imate 
proizvodnju ili pružate 
usluge

• Manje količine, velika 
marža

• Ne tako stroga kontrola 
troškova
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Bottom-up (2/2)

Operativni troškovi

Zavisni troškovi

Nabavna cena ili cena sirovina

Prodajna cena
Po želji i stanju tržišta
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Top-down (1/2)

• Onda kada ste distributer 
ili velikoprodajni objekat

• Velika količina, male 
marže

• Stroga kontrola troškova
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Top-down (2/2)
Prodajna cena

fiksirana od strane
prodavca

Nabavna cena

Zavisni troškovi

Operativni troškovi

Fiksni troškovi
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Od 15% nabavne vrednosti pa
naviše


